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Operators who are promising significantly higher commissions than the median 
industry  rate  of  6%  should  be  asked  to  show  exactly  where  their  company 
operates  more  efficiently  and  profitably.    In  addition,  many  accounts  don’t 
receive any commissions at all, which is factored into the 6% figure.  

Chart 1 shows that payroll expenses range from 
20% to 27% of sales for the industry. 

Chart 2 shows that profit before taxes ranges from 1.9% to 6% and 
operating expenses from 18% to 22.5%. 


